
Vaše premoženje 
si zasluži najboljše.
NLB Privatno bančništvo



Čas je zlato in zaupanje dragocenost. 
V svetu, kjer čas polzi med prsti in so 
kakovostni odnosi redka dobrina, je 
Privatno bančništvo resnično bogastvo.

V NLB smo pred več kot 
dvajsetimi leti svojim strankam 
začeli nuditi storitev privatnega 
bančništva – ekskluzivno in 
celovito podporo pri upravljanju 
finančnega premoženja, 
prilagojeno najpremožnejšim 
posameznikom, družinam in 
njihovim podjetjem. Ves čas  

smo nabirali izkušnje, gradili  
in urili ekipo strokovnjakov  
z različnih finančnih področij, 
kar je omogočilo izoblikovati 
nadstandardno storitev, krojeno 
po meri posameznika. Zato nam 
zaupa vedno več strank, našo 
strokovnost pa potrjujejo tudi 
prejete mednarodne nagrade.

Poleg redne bančne ponudbe 
so strankam NLB Privatnega 
bančništva na voljo tudi 
ekskluzivni produkti in storitve, 
namenjeni le njim. Privatni 
bančnik za vsako svojo stranko 
individualno, na podlagi 
njenih želja, pripravi predlog 
finančnega portfelja, ki je z 
izbrano naložbeno strategijo 
uresničljiv v ustreznem časovnem 
obdobju. Skrb za upravljanje 
finančnega premoženja stranke 
je tako zaupana vrhunskim 
finančnim strokovnjakom. 

Na koncu niso 
leta življenja,  
ki štejejo, ampak 
dejstvo, koliko 
življenja je bilo  
v teh letih. 
(Abraham Lincoln)



Diskretnost, zaupnost in dosegljivost

NLB Privatno bančništvo je ponudba, s katero v ospredje postavljamo 
prilagojenost razgibanemu življenjskemu stilu svojih strank in osebni 
pristop. Ponudba, ki upošteva, da je čas dragocena dobrina, logistika 
srečanja pa velikokrat zapletena. Zato je privatni bančnik vedno 
pripravljen na sestanek na lokaciji stranke, za telefonski pogovor  
pa celo 24 ur na dan, sedem dni na teden. 

Izkušeni 
privatni 
bančnik 
(24/7)

Pozitiven in zaupen odnos z bančnikom je temelj  
zadovoljstva stranke, zato se trudimo za oseben 
pristop, ki temelji na diskretnosti, zaupnosti 
in dosegljivosti. V več kot dvajsetih letih 
privatnega bančništva v NLB se je izkazalo,  
da je prav to strankam najbolj pomembno. 

Čeprav danes na lestvici uporabnosti prednjači 
digitalizacija, je odzivnost in pripravljenost  
v vsakem trenutku tisto, kar zares šteje. Resda 
lahko stranka kadarkoli opravi transakcijsko 
poslovanje na spletu, a ko gre za zahtevne 
poslovne poteze, je samo strokovno podkovana 
oseba tista, ki lahko ponudi kredibilen predlog 
ali odgovor. 

Ekipa NLB privatnih bančnikov ne le poskrbi 
za finančne in davčne potrebe svojih strank, 
ampak v sodelovanju s strokovnjaki iz zaledja 
banke ponudi tudi finančne rešitve v vseh 
pomembnih življenjskih situacijah. Ob tem pa 
jih vodijo vrednote, kot so strokovna odličnost, 
integriteta in zaupnost. 



Nadstandardna storitev

NLB Privatno bančništvo je eksluzivna storitev, krojena po meri 
posameznika in njegovih potreb. 

Strankam Privatnega bančništva so poleg redne 
ponudbe NLB na voljo tudi ekskluzivni produkti, 
namenjeni le njim: 
• bančni paket NLB Paket Privatno  

z vrhunskimi storitvami;
• možnost naložbe v različne vrste alternativnih 

investicijskih skladov naših pogodbenih 
partnerjev, kot sta npr. ALFI RE in NLB Skladi;

• nakup naložbenega zlata vrhunske kovnice 
in hkrati brezplačen najem bančnega sefa;

• možnost za naložbeno življenjsko zavarovanje 
z aktivnim upravljanjem premoženja –  
NLB Vita Privatno;

• posebna storitev individualnega upravljanja 
premoženja z ekipo naložbenih strokovnjakov, 
ki je na voljo tudi za podjetja.

Strankam ponujamo najširši nabor enostavnih 
in nekoliko kompleksnejših finančnih naložb. 
Pozabili pa nismo niti na davčno svetovanje, 
najsi gre za stranko, ki je fizična ali pravna oseba.

Posebna ugodnost, ki dodatno prispeva  
k ekskluzivnosti, so tudi storitve nefinančne 
narave, s katerimi strankam dodatno izkažemo 
nadstandardno obravnavo. To je ponudba  
NLB Lifestyle: 
• brezplačen vstop v letališke salone iz 

programa LoungeKey, da čas pred letom 
lahko preživite v prijetnem in mirnem okolju; 

• Mastercard concierge, osebni asistent,  
ki namesto strank uredi marsikateri opravek, 
organizira na primer ekskluzivno potovanje, 
pridobi že razprodane vstopnice, kupi darila  
za najdražje ipd. Tudi to stranke NLB Privatnega 
bančništva vse pogosteje uporabljajo. 

Od klasičnih  
storitev pristopite  
k ekskluzivnim



Prvi stik s privatnim bančnikom

Naši privatni bančniki vam bodo ob prvem srečanju predstavili  
storitev privatnega bančništva, ki je najvišja obravnava strank v NLB.  
V kompleksni ponudbi se bo svetovalec z vami premikal korak za 
korakom, zato ni treba skrbeti, da se morda izgubite v poplavi novih 
informacij in finančnih možnosti. 

Stranka pristopi v Privatno bančništvo 
s podpisom pogodbe. S poglobljenim 
pogovorom s stranko ugotovimo, kakšne so 
njene želje, finančne razmere in kakšen je njen 
naložbeni profil – kakšen tip vlagatelja je, koliko 
je pripravljena tvegati, ali je bolj nagnjena k 
varnejšim naložbam –, in pogledamo, kateri 
produkti so zanjo najbolj primerni. Na podlagi 
tega pripravimo individualno naložbeno 
strategijo, predstavimo možnosti in opredelimo, 
v kakšnem časovnem okviru lahko skupaj 
dosežemo želene cilje.

Predlagana strategija je za stranko le usmeritev, 
končna odločitev pa je vedno njena. Privatni 
bančnik ji zgolj podaja informacije o zanjo 
najbolj ustreznih korakih in storitvah.

Privatni bančnik spremlja gibanje finančnega 
premoženja stranke in pripravlja konsolidirana 
premoženjska poročila, ki stranki omogočajo 
nadzor in spremljanje plemenitenja premoženja.
 
V Privatnem bančništvu redno spremljamo in 
obveščamo o dogajanjih na finančnih trgih. 
V sodelovanju s specialisti na posameznih 
področjih in na podlagi mednarodnih 
finančnih informacijskih sistemov pripravljamo 
informacije na enem mestu: tedenska poročila 
in pomembne informacije o dogajanjih in 
novostih na finančnih ter nefinančnih trgih,  
o spremembah zakonodaje doma in v tujini,  
o izdajah novih vrednostnih papirjev …

Finančne 
rešitve po  
vaši meri



Celostno upravljanje premoženja  
temelji na natančnem poznavanju stranke 
– njenih finančnih potreb in zmožnosti, 
odnosa do tveganja ter finančnih ciljev.  
In vključuje:

Stranka

1
Pogovor in določitev
naložbenega profila

2
Oblikovanje

naložbene strategije

3 
Razpršitev premoženja

4 
Spremljanje gibanja finančnega 

premoženja, premoženjska poročila

5
Spremljanje in poročanje 

o dogajanjih na finančnih trgih



Za vse, kar sledi.

Dovolite nam, da vas spoznamo 
in vam pomagamo plemenititi 
vaše premoženje.

Pokličite nas na 01 476 23 66 in odgovorili bomo na vaša vprašanja.

Tiskovina je informativne narave. Pridržujemo si pravico do sprememb. Za napake v tisku ne odgovarjamo. Vabimo vas, da ob sklenitvi pogodbe  
v banki preverite veljavne pogoje in lastnosti storitve. November 2024.




